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Lafuente insta a la Administracién a que haga cumplir sus compromisos a las entidades financieras

REDACCION B VALENCIA

El presidente de la Federacion
Empresarial Metalirgica Valencia-
na (Femeval ), Vicente Lafuente,
aprovecho ayer la gala de entrega
de 1a VIII edicion de los premios de
la agrupacién para lanzar un duro
reproche a la banca. Lafuente acu-
s a las entidades financieras de as-
fixiar a la pyme al no atender a sus
obligaciones de intermediacion.

Lafuente reclama que los fondos
librados por el ICO y, en menor me-
dida, el IVF lleguen de forma efecti-
va a ciudadanos v pymes. “Hay que
decir abiertamente que estas medi-
das no sera de aplicacion practica
si, como hasta ahora, las entidades
bancarias no colaboran”, senalo el
presidente de la federacion en su
discurso en el que plante que “dar
la espalda a los clientes no es ni una
buena politica comercial ni un ejem-
plo de responsabilidad social”.

“Tengo que trasladar el gran ma-
lestar existentes entre los empresa-
rios del metal por esta circunstan-
cia”, remarca y plantea la necesidad
de “instar a la autoridad reguladora
para que haga cumplir a las enti-
dades financieras los compromisos
adquiridos”.

En sus declaraciones en el acto
celebrado en el Paraninfo de la Uni-
versitat de Valéncia, el presidente
del metal ha alertado de que el in-
cremento de la morosidad esta colo-
cando a las pymes en una situacion
limite debido a “la laxitud de una ley
que otorga prioridad a una limitada
libertad de pactos entre las partes
sobre el plazo de exigibilidad de la
deuda, al frecuente desequilibrio de
fuerzas entre cliente y proveedores,
v a la utilizacién de estos dos ele-
mentos como via de financiacion
alternativa”.

Por ello, ha pedido una modifi-
cacién de la actual ley para que los
plazos de pago sean vinculantes y a
la adopcién de un codigo ético que,
liderado por las Administraciones,
contribuva a desarrollar “una ade-
cuada moral de pago”.

Respecto a la dificil situacion de
dos de los subsectores mas dindmi-
cos del metal, ha reclamado para la
industria auxiliar del automévil una
especial sensibilidad de la Adminis-
tracién para retener las plantas de
produccion, y una apuesta para po-
tenciar la obra publica, como efecto
dinamizador anticiclico.

Femeval es contraria al incremen-
to de las tarifas eléctricas a partir de
enero por que supondria reducir la
competitividad de las empresas.

'

Lafuente destaca también la ne-

cesidad de vincular las relaciones
aborales con la competitividad. En

anélisis la competitividad se ve

astrada por altos costes laborales,
bajos incrementos de productividad,
elevadas cotizaciones sociales, rigi-
dez en el mercado laboral, inferiores
niveles de formacién y preocupan-

tes cotas de absentismo. Asi, recla-
ma medidas como reducciones de
cotizaciones sociales y del coste
del despido.

El acto de Femeval concluyd
com la entrega de premios. Los ga-
lardonados son Ibérica de aparella-
jes, en la categoria de Trayectoria
Empresarial; Vertitec Elevadores y

Plataformas, en Pequefia Empresa
Emprendedora; Tecnologia de Mon-
tajes Eléctricos, en Prevencién de
Riesgos; y Aleaciones Estampadas,
en Gestion Innovadora. El galardon
a la Gestién Innovadora ha recaido
en Vamasa maquinaria y la Gestion
Innovadora en Servicios ha sido para
Servicios y Aplicaciones Inel.

Ei presidente de Cierval, Rafael Ferrande, durante su intervencion de ayer en LAS PROVINCIAS TV. /VICENTE MARTINEZ
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Fl presidente de la Confederacion
de Organizaciones Empresariales
de la Comunitat (Cierval) Rafael
Ferrando, reclamoé ayer que el Go-
bierno ponga en marcha pronto el
plan para reactivar la actividad de
la construccién con obra publica.
“Fistamos a la espera de que se
concrete el plan anunciado por el
presidente”, senal6 Ferrando, en
una intervencién en LAS PRO-
VINCIAS TV.

El presidente de los empresarios
de la Comunitat atribuyd el eleva-

do nimero de expedientes de re-
gulacién de empleo registrados en
la Comunitat a la rapidez con la
que las empresas valencianas estin
ajustando su produccién al mer-
cado. En cualquier caso, Ferrando
defendid la opcidn de las empresas
de recurrir a estas medidas, trau-
~ maticas para los empleados afecta-
dos, por la necesidad de intervenir
quirtirgicamente para la subsisten-
cia de la empresa. :
~ Estas declaraciones las realizaba
Ferrando a pocas horas de llegar
de EE.UU., donde habia participa-

do en la embajada comercial que
acompaiié al presidente Camps.
Ferrando considera que la expe-
riencia ha sido muy positiva. Des-
taca la innovacién del showhouse,
una casa equipada sélo con pro-
ductos de produccién valenciana y
que segun el dirigente empresarial
ha tenido mucha aceptacién. Fe-
rrando considera la féormula muy
acertada y cree que seria muy con-
veniente que se repitiera en Ru-
sia, China o Emiratos Arabes, “zo-
nas con capacidad adquisitiva que
"aprecian nuestros productos.

JULIO DIAZ DE ALDA

El mercado inmobiliario va cues-
ta abajo v sin frenos. Y, lejos de
lo que pueda parecer, los mas
perjudicados por el parén del la-
drillo no son los promotores sino
los particulares, a los que colo-
car un piso les resulta casi impo-
sible. La venta de casas entre los
meses de septiernbre de 2007 y
2008 cay6 en términos generales
un 26,565% , segin los datos del
Registro Mercantil. Un descenso
notable pero que se queda corto
si se compara con el desplome
del mercado de segunda mano,
que se hundié un 36,3%, casi el
triple que el 13,3% que cayo el
de viviendas nuevas.

La agonia para transmutir
una finca usada se dispara en
regiones como Aragon, Balea-
res, Cataluna, Madrid o la Co-
munitat Valenciana, donde ese
segmento cayo mds de un 38%.
Los promotores de vivienda nue-
va aun respiran en Castilla-La
Mancha, Extremadura, Galicia,
La Rioja vy Madrid, donde en los
dltimos doce meses aun han lo-
grado comercializar algunas ca-
sas mds que un afio antes.

El reparto del mercado entre
casas nuevas v usadas queda
en el 55% para las primeras (el
50% libres v el 5% protegidas)
v el 45% para las segundas. Pe-
ro el dato es enganoso, pues la
inmensa mayoria de los pisos a
estrenar que encuentran com-
prador corresponden a operacio-
nes ‘viejas’ o sobreplano. Cuan-
do éstas se acaben, la sequia
inmobiliaria sera -segun todos
los indicios- absolutamente ge-
neralizada.

La dureza del mercado credi-
ticio se hace patente en los re-
gistros de la propiedad. El im-
porte medio por hipoteca de-
dicada a la adquisicion de una
casa entre junio y septiembre
volvié a caer (y ya van tres tri-
mestres consecutivos) hasta los
140.193 euros. Un 3,94% menos
que un afio antes. El préstamo
medio més alto se da en los lu-
gares con casas mas caras. Esto
es, Madrid, Pais Vasco, Catalufia
v Baleares.

El plazo medio de las hipo-
tecas, que no deja de caer. Han
pasado a mejor vida los créditos
a 40 o 50 afios. El plazo medio
estd ya en 26 afios y tres meses,
ocho meses menos que el pasa-
do junio.




